SIKALIEREN & RADIUS ERWEITERN
mit Theresia Kohlmayr, URBANAUTS
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Welche Steps, Uberlegungen und Analysen braucht es, um ein Business gesund wachsen zu lassen?

K Kreativwirtschaft = Bundesministerium

Hier gibt’s Tipps fur dein Business Development und fiir die Erweiterung deines Radius.
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SKALIEREN

Dein Unternehmen soll gréfder werden? WAC[H]STUMS%@@ST

Hier erfahrst du wie - Schritt fur Schritt. .. mit Hilfe von finanzieller Unterstiitzung
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Gesundes Wachstum braucht ein gutes Fundament. Die Unternehmens- Investitionen.
strukturen und Ressourcen missen auf Skalierung ausgerichtet sein.
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Achtung: Wachstum bringt (auch)
Schmerzen & (neue) Gefahren!
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= Der Weg zum Erfolg
Mehr Produktion heif3t nicht automatisch
mehr Absatz. Mehr Umsatz bedeutet nicht
Gesetzte Ziele kontinuierlich kritisch hinterfragen —— o L A\ UnieaingLiment Gewir. lnvestienen
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RADIUS ERWEITERN

Denk’ neu, denk’ gréfser und werde grofser -
mit Strategie und genug Zeit fur Analyse.

WAS BEDEUTET Radiws ERWEITERN?

Neuer Blick, neue Gedanken, neue Zielgruppen, Partner*innen, Angebote und Markte.

Markterweiterung

Welche Markte sind leicht zu erobern?
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Produktpalette

Spin-Offs férdern M N @ ________ = erweitern
0023 i
Y —<—> : @ B)
L 4 (] : 7, v v
neue Zielgruppe/ :}/ neue Markte
Nische finden . entdecken
VR -
52 1or
neue Gedanken- Kooperationen, Fusionen &
prozesse Partnerschaften
Networking with Benefits ~
( Ein aktiver Austausch mit anderen bietet hier zahlreiche Vorteile:
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Augen und Ohren auf
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Neue Produkte/Zielgruppen/Markte sowie
Chancen und Gefahren griindlich analysieren.
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Deine Umgebung zeigt dir, wie du dich, dein Unternehmen
oder dein Produkt sinnvoll verbessern kannst.

Konkurrenz Screenew

Kund*innen zuhoren

Fehler des Wettbewerbs Von Bewertungen
analysieren und im eigenen und Feedback lernt
Projekt ausmerzen man am meisten
\
N\ /

‘_—-——---——---———-——————_——---——-———_----———---’

)Y

Férderantrage sind ein guter Proof of Concept -
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In den vielfdltigen Segmenten der Kreativ-
wirtschaft gibt es grofdartige Unternehmer*
innen, die wir in diesem Mentoringprogramm
mit Fokus auf weiblich gefuihrte Businesses

Das Female Scale Up Programm ist eine
geférderte Mafdnahme der Kreativ-
wirtschaft Austria im Rahmen der Kreativ-
wirtschaftsstrategie fur Osterreich des

coachen durften. 20 Unternehmerinnen BMDW.
nahmen 2022 das 4-teilige Programm in An-
spruch und bekamen wertvolles Know-how Konzept:

zu Wachstumsstrategien, dem Umgang mit Kreativwirtschaft Austria, Futura GmbH

Risiko und der Uberwindung von Barrieren.
#fempowerment
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Wir bedanken uns fir die Unterstiitzung bei:
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